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Biotecnologia + PEQUENAS Y MEDIANAS EMPRESAS

Todos para uno. Apoyados por el programa PacPymes, la Camara de Industrias y Uruguay XX, el cluster Ciencias de
la Vida nuclea a 40 empresas que vienen creciendo en conjunto y mirando cada vez mas fuerte hacia el exterior. Los
Fondos de Capital de Riesgo se interesan en ellas y recientemente dejaron su huella en una feria en Brasil.

Cluster de negocios
biologicos toma fuerza

Por Gerardo Minutti
gminutti@observador.com.uy

ompetir en el mundo y

exportar un producto o ser-

vicio innovador no son

tareas sencillas. El cluster
Ciencias de la Vida —un conglome-
rado de 10 instituciones y 40 empre-
sas de tecnologias y aplicaciones vin-
culadas a las dreas humana, animal,
vegetal y medio ambiente—, viene
trabajando intensamente desde
comienzos de 2007 y estd cosechan-
do por estos dias sus primeros fru-
tos. Asi lo explicd la facilitadora del
cluster, Cecilia Pérez Pefa.

El cluster lo integran un combo
muy diverso, desde privados dedi-
cados al reciclaje de residuos indus-
triales, exportadores de dispositi-
vos médicos o desarrolladores de

DE FERIA. El stand uruguayo en Hospitalar 2008

CLAVES

Uruguay XXI. Brindé un subsi-
dio para la instalacion del
stand uruguayo en Hospitalar.

Fondos de capital de riesgo.
Prospéritas Capital Partners
participd en la ronda de bione-
gocios y varias empresas del
cluster le presentaron sus
proyectos.

Mas empresas. Atgen (sistemas
moleculares), Suat (soluciones
informaticas), Tabiral S.A.- Siac
(equipamiento médico).

El sector tiene perspectiva. “La guerra interna es . Répidamente nacieron activida- Para una empresa como

dificultades para cruel y mucha, porque la tortaes  IMMASINFO  des para potenciar el didlogo entre lascifras Biogénesis, que exportaa 23 paises

muy chica. El cluster nos cambi6 la privados y publicos, asi como la y tiene 40 distribuidores en todo el

respon der a gran- perspectiva, el mercado real estd en Enlaweb  conformacion de redes empresaria- mundo, el aprendizaje fue total.

des vélumenes en todo el mundo’, destacé Villardino. ~ www.bionego-  les. En 2007 se realizé una ronda de 7 “Detalles como la folleteria, la car-

N Biogénesis integra el cluster y se cios.com.uyse  bionegocios, donde se generaron teleria, la forma de vestirse, la acti-

ciertos P roductos dedicada ala fabricacién de dispo- ~ puede obtener  nuevas vinculaciones entre las Fueronlas  tud, son los que terminan hacien-

sitivos de uso terapéutico, en par- masinforma-  empresas integrantes del Cluster; y empresasuru- do la diferencia”, reconoci6

ticular sensores de saturacién de  ciéndel cluster ~ también se conformé una guiay  guayasquevia-  Villardino. El resultado fueron més

sistemas moleculares. Segtin la faci- ~ oxigeno y de temperatura. Cienciasdela  mejor6 el contenido de la web. jarona  de 100 contactos directos, 10 entre-

litadora, esa diversidad es un pri- Un primer diagnostico del clus- Vida Hospitalaren  vistas en fdbricas brasilefias y un
mer obstdculo a superar para esta-  ter marc6 como positivo, entre otras ESCALA BRASILENA Brasil  primer embarque de productos.

blecer metas comunes.

“Es un concepto paraguas que
incluye todas las tecnologias y apli-
caciones biolégicas. La principal
caracteristica es asumir actividades
intensivas en conocimiento y tener

cosas, la existencia de un mercado
ilimitado para colocacién de pro-
ductos y servicios de base bioldgi-
cay un control de calidad de pro-
ductos con exigencias comparables
a las internacionales.

Lo mds importante sucedié a
comienzos de este mes cuando sie-
te empresas participaron en la Feria
Hospitalar de San Pablo, la segun-
da més grande del mundo en nego-
cios relacionadas con los dispositi-

23

Son los paises a

Para la directora de EPSA, Yisel
Maciel, la experiencia en San Pablo
fue altamente positiva, y agreg6 que
fue muy buena la identidad de pais
que se mostr6. EPSA present6 un
catdlogo que incluye jeringas hipo-

un papel central como difusor de Como debilidades se encontro el vos médicos. los que exporta  dérmicas, equipos para infusion y
progreso técnico’, comento. reducido tamafio de mercado local, En los meses previos se contd laempresa  transfusion, bolsas colectoras de ori-
un sector empresarial con dificulta- con el asesoramiento de Eduardo Biogénesis  nay catéteres intravenosos. EPSA

UNA “GUERRA” MEJOR
Para el director de Biogenesis, Jorge
Villardino, el cluster les cambi6 la

des para el andlisis de tendencias y
para responder a grandes volume-
nes de ciertos productos.

Manresa, experto internacional en
Marketing Ferial, que las preparé
para lograr efectividad comercial.

exporta 30% de su produccion, con
destinos como Alemania, Turquia y
otros que surgieron de la feria.

Su ventaja, nuestre servicio.
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